
Social Media 
Advertising

Wie funktionieren erfolgreiche Instagram- und 
Facebook Werbeanzeigen im Jahr 2022?

×



• Welches Potenzial hinter bezahltem Social Media 
Marketing steckt.

• Welche Grundstrukturen für die Vorbereitung des Erfolgs 
notwendig sind.

• Wie die Content-Strategie bestmöglich erarbeitet werden 
sollte.

• Wie Du mit der 5E-Methode schnell und einfach Inhalte 
finden kannst, die deine Zielgruppe begeistern.

• Am Ende des Webinars werden alle Fragen beantwortet.



@MATEOSUDAR

✅33 Jahre "
✅Inhaber SU SQUAD seit 2015
✅Inhaber ModulHausGlück 2021
✅ehem. Gastdozent
✅Autor: „Social Media für den 
stationären Handel“
✅Never stop learning: Mastermind & 
MIT University



KAPITEL 1: DIE VORBEREITUNG & 
CONTENT-STRATEGIEN



FACEBOOK ORGANIC MARKETING PROBLEM

DAS „PROBLEM“
ORGANISCHES MARKETING WIRD 

ZUNEHMEND SCHWIERIGER
(WENN SCHNELLE EINSICHTEN NOTWENDIG SIND!)



FACEBOOK PAID MARKETING LÖSUNG

DIE LÖSUNG
EINE INDIVIDUELLE, VERKAUFSORIENTIERTE & 

STRATEGISCHE VORGEHENSWEISE IM 
BEZAHLTEN MARKETING



FACEBOOK PAID MARKETING LÖSUNG

STRATEGIEN? 

CHECK IT OUT 
ON ZANDURA!



DER MVP (MINIMUM VIABLE PROCESS - DER MINIMALPROZESS)

INTERESSENT KUNDEWAS KOMMT HIER REIN?



WAS KOMMT DA REIN?

ES KOMMT DARAUF 
AN! (JUHUU)



FULL
FUNNEL
STRATEGIE
DER GLOBALE MARKETING-QUALITÄTSSTANDARD



OPTIMALE STRUKTUR DER WERBUNG

DAS FUNNELSYSTEM IN DER THEORIE



OPTIMALE STRUKTUR DER WERBUNG

DAS FUNNELSYSTEM IN DER REALITÄT (AUSSCHNITT)

KAMPAGNEN

ANZEIGEN IM RETARGETING



KAPITEL 2: DIE POTENZIALE



TARGETING

Targeting ermöglicht eine zielgruppengenaue und automatisierte Aussteuerung 
von Online-Werbemitteln. Ziel des Targetings ist, dem User relevante Werbung 

einzublenden und auf diese Weise den Streuverlust zu reduzieren.

Quelle: digitalwiki.de

http://digitalwiki.de/




ZIELGRUPPE: COACHING INTERESSENTEN



ZIELGRUPPE: ELTERN



ZIELGRUPPE: GESCHÄFTSFÜHRER



ZIELGRUPPE: GESCHÄFTSFÜHRER BESTIMMTER BRANCHEN



ZIELGRUPPE: AN EINEM COACH INTERESSIERTE



ZIELGRUPPE: VERSCHIEDENE SPORTARTEN



ZIELGRUPPE: GEBURTSTAGSKINDER



ZIELGRUPPE: FREUNDE VON GEBURTSTAGSKINDERN 



WORAUF KOMMT ES LETZTLICH BEI DEN
WERBEANZEIGEN AN?



TESTEN TESTEN TESTEN



TESTEN TESTEN TESTEN



KAPITEL 3: DIE 5E-METHODE & CONTENT 
STRATEGIE 







DER HOLISTISCHE ANSATZ

Die optimale Vorbereitung einer 
Content-Strategie!
1. Ziele und Zielgruppen-Hypothesen aufstellen. 
2. Zielgruppe kennenlernen (Tool: answerthepublic).
3. Organisation: Wer macht was, wie und wann? 
4. Know-How erweitern u. mit Experten zusammenarbeiten! 


